“naturkost-akademie
Know-how fiir den Erfolg im Naturkosthandel

BERATUNG — QUALIFIZIERUNG — AUSBILDUNG — EXISTENZGRUNDUNG

Besuchen Sie die Tage des Fachhandels

Freitag, 22.02.08

BlOFaCh 2008 Samstag, 23.02.08

Raum Hongkong

FORUM

BERUFSBILDUNG

OKQ.

ProZept

RainerPrum Consulting

b

wirtschafis- und orgonisationsberatung
Horst Hartmann Dipl.Oec.

Unter der Schirmherrschaft des BNN Einzelhandel:

bg-Wirtschaftsberatung
Reinhard Blohm-Gengnagel, Kiel

B+S Beratung und Schulung

Karl Thiessen, Miinchen

Demeter-Aktiv-Partner
Achim Wagner, Darmstadt

FORUM Berufsbildung e.V.

Berlin

Natur & Computer
Holger Rautenberg, Miinchen

Okomarkt e.V. - FokuS Bio

Beratung und Qualifizierung fiir die Naturkostbranche, Hamburg

ProZept e.V. und GbR
Oldenburg

Rainer Plum Consulting
Rainer Plum, Prien am Chiemsee

wob Hartmann
wirtschafts- und organisationsberatung, Solingen

Nutzen Sie unsere Angebote mit Branchen-Mehrwert fiir Ihre erfolgreiche
Entwicklung im Naturkosthandel: www.naturkost-akademie.de



Tage des Fachhandels

Wachsen oder weichen? naturkost-akademie

Freitag, 22. Februar Raum: Hongkong

10:00 — 13:30 - Zukunft gestalten — mit Bio und MEHR WERT

10:00 PROFIL ENTWICKELN - Zweiteilung des Marktes — Chancen und Risiken
Horst Hartmann, wob Hartmann; Harald Wurm, BNN EH
10:30 SORTIMENTE MIT ZUKUNFT - Beispiel Kosmetik
- Profilierung mit Bedienabteilungen und Warengruppen Management
Benigna Lutz, BL Naturkosmetik Consulting; Rainer Plum, Rainer Plum Consulting
11:30 WACHSTUMSPOTENZIALE DES STANDORTES erkennen und nutzen
Reinhard Blohm-Gengnagel, bg Wirtschaftsberatung
12:30 ZUKUNFTSWERKSTATT - Kreativ-Ubung zur Entwicklung eines tragfihigen
neuen Profils fiir den Bio-Fachhandel
Anja Behrmann, ProZept; Horst Hartmann, wob Hartmann

14:00 —17:00 - Mut zur Entwicklung

14:00 WAS LASST DIE LADNER NACHTS NICHT SCHLAFEN?
Umfrageergebnisse — Darstellung von Losungsansdtzen
Helmut Riethmiiller, Forum Berufsbildung e.V.; Harald Wurm, BNN EH

14.30 WARENPRASENTATION - Méglichkeiten zur Umsatzsteigerung auf gleicher Fliche
Sigrid Petersen, Okomarkt e.V. - FokuS Bio

15:30 MUTMACHER FUR DEN FACHHANDEL - Besinnung auf die eigenen Motive und Stirken
Rainer Plum, Rainer Plum Consulting

16:00 TECHNISCHE HELFER GEGEN DEN ARBEITSDRUCK
Holger Rautenberg, Natur und Computer

Samstag, 23. Februar Raum: Hongkong

10:00 — 13:30 - Zusammen wachsen — zusammen arbeiten

10:00 ZUSAMMENARBEIT IN NETZWERKEN — Potenzial fiir den Fachhandel
Achim Wagner, Demeter Aktiv Partner
10:30 STARKER DURCH FACHHANDELSZUSAMMENSCHLUSSE
- Beispiele aus dem Raum Miinchen
Karl Thiessen — B+S
11:30 FACHHANDLER KOOPERIEREN BRANCHENUBERGREIFEND
Horst Hartmann, wob Hartmann
12:00 REGIONALREGALE: DIE VIER ,,WINS‘ DER WERTSCHOPFUNGSKETTE
- Regionalitdt im Fachhandel
Eduard Hiisers, ProZept
13:00 KOOPERATION MIT HERSTELLERN, POSITIONIERUNG IM ,,NEUEN MARKT*
Jurgen Blaas, Gabi Oberem, Harald Wurm, BNN EH

14:00 — 17:00 - GRUNDERFORUM

¢ Rentabilitdt Helmut Riethmiiller, Forum Berufsbildung e. V.

¢ Personliche und fachliche Voraussetzungen an Inhaberin und Mitarbeiterinnen
Karl Thiessen, B+S

* Investitionsbedarf und Finanzierung Horst Hartmann, wob

¢ Standortanalysen Reinhard Blohm-Gengnagel, bg-Wirtschaftsberatung

* Marketing Anja Behrmann, ProZept GbR



