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Tage des Fachhandels
Wachsen oder weichen?

Freitag, 22. Februar	 Raum: Hongkong

10:00 – 13:30	 ·  Zukunft gestalten – mit Bio und MEHR WERT
10:00 	 Profil entwickeln – Zweiteilung des Marktes – Chancen und Risiken
	 Horst Hartmann, wob Hartmann; Harald Wurm, BNN EH
10:30 	 Sortimente mit Zukunft – Beispiel Kosmetik  

– Profilierung mit Bedienabteilungen und Warengruppen Management
	 Benigna Lutz, BL Naturkosmetik Consulting; Rainer Plum, Rainer Plum Consulting
11:30 	 Wachstumspotenziale des Standortes erkennen und nutzen
	 Reinhard Blohm-Gengnagel, bg Wirtschaftsberatung
12:30 	 Zukunftswerkstatt – Kreativ-Übung zur Entwicklung eines tragfähigen  

neuen Profils für den Bio-Fachhandel
	 Anja Behrmann, ProZept; Horst Hartmann, wob Hartmann

14:00 – 17:00	 ·  Mut zur Entwicklung
14:00 	 Was lässt die Ladner nachts nicht schlafen?  

Umfrageergebnisse – Darstellung von Lösungsansätzen
	 Helmut Riethmüller, Forum Berufsbildung e. V.; Harald Wurm, BNN EH
14.30 	 Warenpräsentation – Möglichkeiten zur Umsatzsteigerung auf gleicher Fläche 
	 Sigrid Petersen, Ökomarkt e. V. - FokuS Bio
15:30 	 Mutmacher für den Fachhandel – Besinnung auf die eigenen Motive und Stärken
	 Rainer Plum, Rainer Plum Consulting
16:00 	 Technische Helfer gegen den Arbeitsdruck
	 Holger Rautenberg, Natur und Computer

Samstag, 23. Februar  	 Raum: Hongkong

10:00 – 13:30	 ·  Zusammen wachsen – zusammen arbeiten
10:00 	 Zusammenarbeit in Netzwerken – Potenzial für den Fachhandel
	 Achim Wagner, Demeter Aktiv Partner
10:30 	 Stärker durch Fachhandelszusammenschlüsse  

– Beispiele aus dem Raum München
	 Karl Thiessen – B+S
11:30 	 Fachhändler kooperieren branchenübergreifend
	 Horst Hartmann, wob Hartmann
12:00 	 Regionalregale: Die vier „wins“ der Wertschöpfungskette  

– Regionalität im Fachhandel 
	 Eduard Hüsers, ProZept
13:00 	 Kooperation mit Herstellern, Positionierung im „Neuen Markt“
	 Jürgen Blaas, Gabi Oberem, Harald Wurm, BNN EH

14:00 – 17:00	 ·  Gründerforum
	 •	Rentabilität Helmut Riethmüller, Forum Berufsbildung e. V. 
	 •	Persönliche und fachliche Voraussetzungen an InhaberIn und MitarbeiterInnen  

Karl Thiessen, B+S
	 •	Investitionsbedarf und Finanzierung Horst Hartmann, wob
	 •	Standortanalysen Reinhard Blohm-Gengnagel, bg-Wirtschaftsberatung
	 •	Marketing Anja Behrmann, ProZept GbR


